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Betriebsunterbrechung – Er-
tragsausfall 
   04.11.2024 

Im Vortrag werden Ihnen die Anfälligkeit 
von Lieferketten in einer komplexen 
Risikolandschaft sowie die Wirkung von 
Störungen im unternehmensinternen 
Wirtschaftskreislauf vorgestellt. Sie 
erfahren, wie man mit wirksamen 
Maßnahmen die Unterbrechung einer 
Wertschöpfungskette abwenden kann. 

Zielgruppen- und Deckungs-
konzepte Schwerpunkt Kom-
positversicherungen  

   05.11.2024 

Erhöhen Sie Ihren 
Wettbewerbsvorsprung: In diesem 
Seminar erhalten Sie einen Überblick, 
wie Sie für Ihr Unternehmen Zielgruppen 
analysieren und exklusive 
Deckungskonzepte effektiv entwickeln 
können! Ziel des Seminars ist, Ihnen 
eine Grundlage für zukünftige 
Entscheidungen zur vertrieblichen 
Ausrichtung Ihres Unternehmens in 
Bezug auf Zielgruppen und 
Deckungskonzepte zu vermitteln. Dabei 
erhalten Sie Einblicke in die Arbeit und 
Erfahrungswerte langjähriger Profis für 
Zielgruppen und Deckungskonzepte. Der 
inhaltliche Fokus liegt auf 
Kompositversicherungen. 

Beratungsansätze Handwerk 
und Bau 
   05.11.2024 

Das Handwerk: einer der stärksten 
Wirtschaftszweige in Deutschland. Auch 
für die Versicherungswirtschaft ist die 
Zielgruppe hochattraktiv. In diesem 
Seminar erhalten Sie einen Überblick zur 
ganzheitlichen Beratung der Zielgruppe 
und deren Besonderheiten. Dabei darf 
ein Überblick über relevante Sparten und 
zahlreiche Tricks aus der Praxis für die 
Praxis ebenso wenig fehlen, wie Ideen 
zur langfristigen Bindung Ihrer Kunden. 

 

 

 

 

 

Betriebliche Krankenversi-
cherung (bKV) - Beratungs-
grundlagen 
   07.11.2024 

Die Vermittlung umfassenden 
Grundlagenwissens rund um die bKV ist 
das Ziel dieses Seminars. Dabei 
beleuchtet es mögliche Bedarfsfelder 
und liefert nützliche 
Argumentationshilfen für die vertriebliche 
Tätigkeit.   

Babyboomer und der Vorru-
hestand 
   08.11.2024 

Welche Möglichkeiten haben 
Unternehmen, die Personengruppe der 
Babyboomer beim vorzeitigen Ausstieg 
aus dem Berufsleben zu unterstützen?  
Wo liegen die Unterschiede zwischen 
Altersteilzeit und Wertguthaben nach 
SGB IV? Wie kann eine Teilrente 
einbezogen werden und was bringen die 
jeweiligen Modelle dem Unternehmen?  
In 60 Minuten erhalten Sie eine 
Übersicht, um den jeweils passenden 
Weg einzuschlagen. 

Aktienmärkte und Zu-
kunftserwartungen 
   11.11.2024 

Aktienkurse werden neben 
Fundamentalwerten hauptsächlich von 
Zukunftserwartungen 
beeinflusst. Welche Indikatoren (ZEW, 
ifo etc.) wirken in welcher Form hierauf 
ein? Welchen Einfluss haben Umsatz- 
und Gewinnerwartungen auf zukünftige 
Aktienkurse (Dividenden-
Diskontierungsmodell)? 

Konventionelle Schadenver-
hütung im Wandel 
   11.11.2024 

Im Vortrag werden Ihnen die 
Anforderungen an eine erweiterte 
Risikowahrnehmung vorgestellt und 
traditionelle Schutzkonzepte im Licht 
internationaler Schadenerfahrung 
bewertet. Sie erfahren, warum es trotz 
augenscheinlich guter 
Brandschutzmaßnahmen trotzdem 
brennt. 

Übertragung von 
Versorgungsanwartschaften 
   14.11.2024 

Das Online-Seminar befasst sich mit 
einem „Dauerbrenner“ im Bereich der 
betrieblichen Altersversorgung, der 
"Übertragung von 
Versorgungsanwartschaften auf der 
Grundlage des § 4 BetrAVG". Welche 
Möglichkeiten der Übertragung bestehen 
nach dem Gesetz? Welche 
Voraussetzungen müssen für eine 
wirksame Übertragung erfüllt sein? 
Worauf ist in der Praxis bei der 
Gestaltung zu achten? Auf diese und auf 
Ihre Fragen geht der Referent Herr RA 
Welsche in der Veranstaltung ausführlich 
ein. 

Betriebliche Krankenversi-
cherung (bKV) - Beratungs-
ansätze in die Praxis umge-
setzt 
   14.11.2024 

Die Vermittlung von Beratungsansätzen 

rund um die bKV ist das Ziel dieses Se-

minars. Dabei beleuchtet es mögliche 

Bedarfsfelder und liefert nützliche Argu-

mentationshilfen für die vertriebliche Tä-

tigkeit.  

Grundlagen Steuern in der 
Versicherungsvermittlung 
   15.11.2024 

Ein solides Verständnis des deutschen 
Steuerrechts ist für die tägliche Arbeit 
von Allfinanzdienstleistern und Innen-
dienstkräften wesentlich. Das Seminar 
gewährt den Teilnehmenden einen Ein-
blick in die wichtigsten steuerlichen The-
men. 

Dividenden-
Diskontierungsmodell 
   18.11.2024 

Warum reagieren Aktienkurse mal 
stärker und mal schwächer auf 
Ankündigungen zu Veränderungen der 
Gewinnerwartungen? Welchen Einfluss 
haben Dividenden und 
Reinvestierungsquoten auf den 
Aktienkurs? Denken in Modellen: Wie 
kommen die täglichen Nachrichten in die 
Aktienkurse? 

Anleihenbewertung 
   18.11.2024 

Was ist die Zinsstrukturkurve und wie 
können Zentralbanken sie beeinflus-
sen? Was ist der risikolose Zins und was 
sind Spreads und wie beeinflussen sie 
die Anleihekurse und Renditen? Wie wir-
ken Zinsänderungen auf verschiedene 
Laufzeiten und unterschiedliche Anleihe-
arten? 

Systematische Risikoanalyse 
und qualifizierte 
Risikobewertung 
   18.11.2024 

Im Vortrag wird Ihnen die Methodik für 
die Erstellung eines Gefahren-spezifi-
schen Risikoprofils vorgestellt. 
Sie erfahren, was bei der quantitativen 
Risikobewertung gegenüber einer quali-
tative Risikoabschätzung zu beachten 
ist. 

D&O-Versicherung 
   19.11.2024 

Aktuell bieten mehr als 40 Versicherer 
Directors-and-Officers-Policen (D&O) zu 
unterschiedlichen Bedingungen an. Das 
Seminar vermittelt einen Überblick über 
die Grundstruktur und die wichtigsten 
Deckungsinhalte. 

Nachhaltige (grüne) Kompo-
sitversicherungen  
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   22.11.2024 

"Grüne Produkte" erfreuen sich vor allem 
im Bereich der Vorsorge immer größerer 
Beliebtheit. Doch wie sieht es im Bereich 
der Kompositversicherungen aus? 
Welche Produkte sind hier auf dem 
Markt, worauf sollte dabei geachtet 
werden und wie können 
Sachversicherungen und 
Haftpflichtversicherungen überhaupt 
grün sein? Antworten auf diese und viele 
weitere Fragen erhalten Sie in diesem 
Online-Seminar, das Sie mit den 
wichtigen Informationen rund um dieses 
aktuelle Thema ausstattet und es Ihnen 
so ermöglicht, Ihre Kunden künftig noch 
besser zu beraten.  

Nachhaltigkeit im 
Versicherungs- und 
Finanzbetrieb  
   22.11.2024 

Nachhaltigkeit ist in aller Munde. Auch 
der Versicherungs- und Finanzbetrieb ist 
hiervon betroffen, Dies bedeutet, dass 
auch Sie damit umgehen müssen! 
Was bedeutet dies für Sie in Ihren Kun-
dengesprächen? Wie können Sie das 
Thema Nachhaltigkeit im Kompositbe-
reich in Ihre Beratung integrieren?  
Ist dies ein schweres Unterfangen?  

Nein! Sie müssen nur erkennen, an wel-

chen Stellen die Kompositversicherun-
gen von der Thematik Nachhaltigkeit be- 
bzw. getroffen werden. Sie werden er-
kennen, in welchen Bereichen dies der 
Fall ist und wie Sie dies Wissen bei Ihren 
Kunden aktiv einbringen können. Nach-
haltige Kompositversicherungen, vom 
Beratungsgespräch bis hin zu einem 
nachhaltigen Schadensmanagement!  

Krankenversicherung: 
Haftung - 
Versicherungsmakler 
müssen auch zum 
Tarifwechsel beraten 
   22.11.2024 

Versicherungsmakler:innen haften für ihr 
Tun aus der Vermittlungstätigkeit, 
welche auch die Beratung einschließt. 
Ein weiteres Haftungspotential ergibt 
sich auf eine Beratung, die geschuldet, 
aber nicht erbracht wird. Speziell das 
Haftungsrisiko aufgrund Unterlassens 
wird häufig völlig unterschätzt. Der 
Tarifwechsel in der PKV gehört zu den 
„Beratungspflichten“ eines/einer 
Versicherungsmaklers/-in. 

Bauherren richtig absichern 
   25.11.2024 

Für Bauherren empfiehlt sich der Ab-
schluss einer Vielzahl von Versicherun-
gen. Das Seminar vermittelt den Teilneh-
mern wertvolle Kenntnisse rund um Ver-
sicherungen wie Rohbau-, Bauleistungs- 
oder Bauhelfer-Unfallversicherungen. 

 

Versicherungsmöglichkeiten 
von E-Bikes, E-Rollern und 
Pedelecs 
   25.11.2024 

E-Bikes, Pedelecs und E-Roller erfreuen 
sich in Deutschland zunehmender 
Beliebtheit. Doch wie sieht eine ange-
messene Absicherung aus und welche 
Schadensfälle können auftreten? Das 
Seminar klärt die wichtigsten Punkte. 

Höchstschaden Erwartung 
versus Normalschaden 
Erwartung 
   25.11.2024 

Im Vortrag werden Ihnen verschiedene 
Bewertungsmaßstäbe zur Einstufung 
von Schadenszenarien und deren Aus-
wirkungen vorgestellt. 
Sie erfahren, warum bei einer Ermittlung 
der Höchstschaden Erwartung insbeson-
dere außergewöhnliche Gefahren und 
unerwartete Schadenszenarien mit sehr 
geringen Eintrittswahrscheinlichkeiten 
zugrunde gelegt werden. 

Elektromobilität und die 
Kompositversicherungen 
   26.11.2024 

Die Veränderung der Mobilität ist einer 
der großen gesellschaftlichen 
Zukunftstrends unserer Volkswirtschaft. 
Elektromobilität gilt dabei als ein 
zentraler Baustein eines nachhaltigen 
Verkehrskonzepts. Politisch ist 
vorgesehen, den Verbrennungsmotor 
mittelfristig komplett durch E-Antriebe zu 
ersetzen. Dieses Seminar greift diese 
Fragen auf und gibt Antworten aus der 
Praxis für die Praxis. Dabei dürfen 
natürlich ganzheitliche 
Beratungsansätze und weitere 
Zukunftstrends nicht fehlen. 

Beratungsansätze Zielgruppe 
Transport und Logistik 
   26.11.2024 

Im 21. Jahrhundert sind Unternehmen 
und Verbraucher gewohnt, Waren 
jederzeit verfügbar zu haben. Egal ob als 
Kommissionslager, Versandlager oder 
einfach nur für den Transport von A nach 
B: dies bedeutet vor allem Bewegung 
und höchste Ansprüche an Mensch und 
Material. In diesem Seminar erhalten Sie 
einen Überblick zur ganzheitlichen 
Beratung der Zielgruppe und deren 
Besonderheiten. Dabei darf ein 
Überblick über relevante Sparten und 
zahlreiche Tricks aus der Praxis für die 
Praxis ebenso wenig fehlen, wie Ideen 
zur Sicherung von Fachkräften. 

Aktuelles zur 
Pflegeversicherung 

   27.11.2024 

Das Pflegegesetz wird von Zeit zu Zeit 
angepasst. Das Seminar bespricht die 
wichtigsten Änderungen und befasst sich 
mit den damit verbundenen Folgen. 

Vermögensaufbau für die 
Lebensphase ab 30 Jahre 
   27.11.2024 

Rund um die Anforderungen der 
Zielgruppe 30+ in der Phase der 
Familiengründung und des Auf- und 
Ausbaus von Vermögenswerten 
beleuchtet dieses Online-Seminar den 
mittel- und langfristigen 
Vermögensaufbau unter Einbeziehung 

der bereits vorhandenen 
Vorsorgebausteine. 

Vermögensaufbau für junge 
Menschen (Generation 18+) 
   27.11.2024 

Die grundsätzlichen Möglichkeiten der 
Zielgruppenberatung 18+ stehen im 
Fokus dieses Seminars, das vor allem 
die Zielgruppe der Kunden, die 
studieren, eine Ausbildung absolvieren 
oder ihren ersten eigenen Haushalt 
gründen, konzentriert. 
 

 
Dezember 

Die Veranstalterhaftpflicht-
versicherung  

   03.12.2024 

Ob für den privaten oder gewerblichen 
Bereich: Das Seminar behandelt die 
Notwendigkeit von 
Veranstaltungshaftpflichtversicherungen 
– auch bei kleineren Firmen-, Vereins- 
oder Privatfeiern. 

Datenschutz in der 
Versicherungsvermittlung 
   04.12.2024 

Die DSGVO und das Bundesdaten-
schutzgesetz bilden die Grundlagen für 
einen umfassenden Datenschutz im  
Sinne des Verbraucherschutzes. Das 
Seminar zeigt allgemein verständlich, 
was hierbei zu beachten ist, beleuchtet 
Auswirkungen auf den Maklerbetrieb und 
vermittelt einfache Lösungsansätze. 

Zeitwertkonten und Rente 
   05.12.2024 

Welche Auswirkung hat die Hinzuver-
dienstgrenze auf die Arbeit während der 
Rente? Welche Rolle spielen dabei die 
Zeitwertkonten? Das Webinar gibt erste 
Ideen für eine Flexibilisierung des Ren-
teneintritts sowie die Kombination von 
Arbeit und Rente. Denn 67 ist nur eine 
Zahl. 
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Beratungsansätze Zielgruppe 
Unternehmensleiter und 
Entscheider 
   05.12.2024 

In diesem Seminar erhalten Sie einen 
Überblick zur ganzheitlichen Beratung 
der Zielgruppe und deren Besonderhei-
ten. Dabei darf ein Überblick über rele-
vante Sparten und zahlreiche Tricks aus 
der Praxis für die Praxis ebenso wenig 
fehlen wie Ideen zur langfristigen Bin-
dung Ihrer Kunden.   
Darüber hinaus erhalten Sie einen ver-
trieblichen Ansatz, wie Sie Elemente des 
Riskmanagements nach ISO 31000 in 
Ihre Beratungspraxis integrieren kön-
nen.  

Beratungsansätze Zielgruppe 
gehobenes Gewerbe und 
Industrie 
   05.12.2024 

In diesem Seminar erhalten Sie einen 
Überblick zur ganzheitlichen Beratung 
der Zielgruppe und deren Besonderhei-
ten. Dabei darf ein Überblick über rele-
vante Sparten und zahlreiche Tricks aus 
der Praxis für die Praxis ebenso wenig 
fehlen wie Ideen zur langfristigen Bin-
dung Ihrer Kunden.   
Darüber hinaus erhalten Sie einen ver-
trieblichen Ansatz, wie Sie Elemente des 
Riskmanagements nach ISO 31000 in 
Ihre Beratungspraxis integrieren kön-
nen.  

Haftung und Deckung bei 
Drohnenbesitz  
   09.12.2024 

Bei der Anschaffung von Drohnen gibt 
es eine Vielzahl an Auflagen und Geset-
zen zu beachten. Das Seminar vermittelt 
das Basiswissen rund um Vorschriften 
und Absicherungsmöglichkeiten für Pri-
vatpersonen und Gewerbetreibende. 

Zukunftssymposium 
Komposit - Kfz-Versicherung 
   09.12.2024 

Sie werden drei spannende Vorträge er-
leben, die sich mit der umfassenden 
Thematik der Absicherung des "deut-
schen liebsten Kinds" - dem Auto – be-
fassen. 

Zukunftssymposium 
Komposit - Sach- & 
Haftpflichtversicherungen 
   10.12.2024 

Sie erleben drei spannende Vorträge, 
wie z.B. "die richtige Versicherung von 
exotischen  Kleintieren" oder ein ganz 
anderes Feld, "wie sieht der richtige Ver-
sicherungsschutz von Musikinstrumen-
ten aus". 

 

 

 

Zukunftssymposium 
Komposit - Sonderthemen 
Kompositversicherungen 
   11.12.2024 

Sie erleben drei spannende Vorträge, 
wie z.B. "Cyberbedrohungen in ihrem ei-
genen Bestand" oder "StaRUG und die 
Integration in die Beratung Ihrer Gewer-
bekunden" 

Zukunftssymposium 
Komposit - 
Industrieversicherungen 
   12.12.2024 

Sie erleben drei spannende Vorträge zu 
der Industrieversicherungsthematik, wie 
z.B. "Ist es noch Terror oder Krieg?" 
oder auch "Elementarschäden, aktuelle 
Urteile des BGH  und die behördlichen 
Wiederaufbaubeschränkungen (Mehr-
kostenklauselausschluß)" 

Basiswissen 
Transportversicherung 
   12.12.2024 

Was passiert, wenn Waren beschädigt 
ihren Empfänger erreichen oder unter-
wegs vollständig verschwinden? Mit der 
Vermittlung der Grundlagen der Trans-
portversicherung liefert das Seminar Ant-
worten auf diese und viele weitere Fra-
gen. 

Umstrukturierung von 
kollektiven 
Versorgungszusagen 
   12.12.2024 

In diesem Onlineseminar wird Ihnen der 
typische Ablauf sowie eine Checkliste für 
die Umstrukturierung von kollektiven 
Versorgungszusagen vorgestellt. 
Anhand eines Praxisfalls erörtern Sie ge-
meinsam mit Ihrem Referenten, was bei 
der Umstrukturierung von kollektiven 
Versorgungszusagen (Betriebsvereinba-
rung) zu beachten ist. Die Schwerpunkte 
in dieser Onlineveranstaltung liegen in 
der Darstellung der Umstrukturierungs-
grenzen. Es wird Ihnen eine Checkliste 
zu den Aspekten vorgestellt, welche not-
wendiger Weise zu berücksichtigen sind. 

Einstieg in die 
Umwelthaftpflicht-
versicherung und 
Umweltschadenversicherung 
   13.12.2024 

Das Umweltrisiko ist ein bedeutender Ri-
sikofaktor für Unternehmen. Selbst die 
kleinsten Zwischenfälle können schnell 
weitreichende existenzielle Folgen erlan-
gen. Lernen Sie in diesem Seminar den 
Versicherungsbedarf Ihrer Kund:innen 
und Verkaufsargumente im Bereich der 
Umwelthaftpflicht- und Umweltschaden-
versicherung kennen.  
Sie werden systematisch und prägnant 
über die relevanten Haftungsnormen so-
wie den Versicherungsschutz informiert. 
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